C; CHAMBRE DE COMMERCE
ET D'INDUSTRIE

1 ACCELERATEUR DES ENTREPRISES

CREATION

Cette offre de formation
est éligible a
MON
COMPTE

FORMATION

moncompteformation.gouv.fr

D'ENTREPRISE

« Developper un projet
entrepreneurial reussi »

Passer du business model a un business plan efficace ! Un réseau, des actions a mettre en
ceuvre, un business plan réaliste et élaboré dans les régles de I'art, voici 'accompagnement

global et complet que I’on vous propose.

m Public

Créateur/repreneur d’entreprise
déterminé qui souhaite créerune
entreprise avec méthode

4

- Avoir uneidée de projetde création
ou reprise d’entreprise

Pré-requis

'Q
@ Durée

Pas de durée définie.

Q Tarif

1120€ nets

Vous pouvez le financer avec votre CPF
(Compte Personnel de Formation).

Qo
- Intervenants

- Des conseillers Entreprendre de votre
chambre de commerce etd’industrie

- Experts externes (expert-comptable)

Objectifs
A la fin de cette action, vous serez en capacité de
® préparerun projet de création/reprise d'entreprise de fagon
cohérente et professionnelle,
® |eformaliseralécrit,
® |e présenterde facon argumentée,
® frouver le financementnécessaire

® etdémarrerlespremieresactions pourlancerl'activité.

Résultats attendus

Lors de la formation, vous découvrirez les bonnes pratiques pour :

® Elaborerlastratégie générale de lafuture entreprise et en
déduire un business model cohérent, adapté a vos
ambitions, intelligible par tous les partenaires du projetet
validé sur le terrain.

e Définirlesdifférentes stratégies opérationnelles a mettre en
ceuvre pourles trois premiéres années de I'entreprise de
fagcon a rendre opérationnel le business model choisi.

® Déterminerlesbesoins pourchacune desactions et établir
ses prévisionsfinanciéres afin d'atteindre les objectifs visés
pourles 3 premiéres années

® Rédigerun business plan de création professionnel

® Obtenirlesmodesde financementles plus pertinentsen
évaluantles avantages et risques encourus par chacune
d'entre-eux et négocier les conditions les plus favorables.

® Mettre en place les indicateurs de pilotage de I'entreprise
les plus pertinents pour assurer le lancement de I'entreprise
dansde bonnes conditions.

Livrables

® Lessupportsde cours
® Lesdifférentsoutils utilisés pendantlaformation

® Un accesa CCl Business Builder, 'application des CCl pour
vous aider a construire votre projet

® Une certification de compétencesvalidantles compétences
acquises, en fonction des résultats obtenuslors de
I’évaluation




Contenu

Le développementde votre projetpermetla mise en situation permanente etest doncla base de I’'action de
formation. Vous allezacquérirles compétences dontvous avez besoin parla succession d’actions que vous
allezréaliseren vue de mettre en ceuvre votre projet.

1/ ACCOMPAGNEMENT INDIVIDUEL

® |a constructiond’un projetcohérentavec le marché,'étude de marché etle positionnement
concurrentiel / la stratégie commercial
Reéalisation d’'une étude d’implantation via I'outil CClI Market déslors que vous avez besoin d’unlocal
commercial

® Lastratégie financiere, les besoinsfinanciers du projetetsa viabilité financiere
Conseils, identification des financements etaides éligibles pour le projetenvisagé (rapportsous format
numérique édité via LesAides.fr), réalisation d’'un compte de résultat prévisionnel par un expert-
comptable (partenariat avec I'Ordre Régional des Experts-comptables).

® Lastratégie juridique, fiscale etsociale
Rendez-vous de conseils, validation du choix de laforme juridique, remise de documents juridiques
adaptés, fourniture d’'un modeéle de statut le cas échéantou d’'un modeéle juridique (CGV debiensoude
services, bail commercial), relecture commentée d’un acte (statuts ou contrat de bail ou contrat d’agent
commercial exclusivement).

Une seconde relecture d’un acte (statuts ou CGV de biens ou de services ou contrat de bail commercial
ou contrat d’agentcommercial) pour les projets ne pouvant pas bénéficier de la prestation CCIl Market.

® La stratégie numérique
Point sur votre identité numérique, votre stratégie web/web social, usages numériques

® |esformalitésde création/reprise
Réalisation de la formalité d’immatriculation pourles activités relevantde la CCl

2/ ACCOMPAGNEMENT COLLECTIF

® Business Model Canvas® : un atelier vous permettantd’avoirune vision globale de votre projet
d’entreprise grace a un outil simple et visuel qui permetde présenter de maniére ludique commentvotre
entreprise va gagnerde 'argent.

® Crash Test Certification : venez pitcher votre projet devantdes experts afin d’avoir des conseils
immédiats

En outre, par ce parcours, vous mobiliserez ou acquerrez les compétences transverses suivantes : Etre actif et
autonome, étre curieux, écouter et explorer, s’engager et accepterle risque, s’'informer, décider etréseauter,
planifier, s’organiser, gérer son stress et ses émotions, ...

L’accompagnement repose sur 4 piliers :

® Ladécouverte et le décryptage : des intervenants professionnels décrypterontchacune des étapes de la création
d’entreprise.

® |’action et le challenge : vous faites et votre conseiller Entreprendre vous challenge sur le travail effectué, pas a pas

® |’échange entre pairs : vous développervotre réseau professionnel avec les autres participants et les différents
intervenants.

® Laconsolidation des compétences : par des exercices et une évaluation finale qui vous sera proposée pourla
certification de vos compétences etvous permettra de faire le point.




bl

Moyens pédagogiques

® Entretiensindividuels d’accompagnementavec un conseiller Entreprendre référent (présentiel ou a
distance)

® Entretiensd’expertise avecles différents intervenants utiles aux projets (expert-comptable) ou des
experts métier (juridique, numérique...) qui peuventinteragir a tout momentavec vous.

® Ateliercollectif

® Acces ades ressources pédagogiques en ligne (CClBusiness Builder)

Modalité de personnalisation

® Aprésunentretien de découverte des besoinsréalisé parun conseiller Entreprendre, un parcours
personnalisé estproposé au créateur/repreneur. Ce premierrendez-vous estaxeé sur 4 axes :
o L’évaluation du niveau d'engagementdu porteur de projetdansle processus entrepreneurial
o L’identification des objectifs du porteur de projet pour son projetentrepreneurial
o Ladécouverte du porteurde projet et I'évaluation de la cohérence Homme / projet
o L’évaluation descompétences déjaacquises

® Enfonctionde ces éléments, le parcours est ajusté.

Modalité de suivi

CClI Business Builder pourle travail personnel, outil d’accompagnement collaboratif pourles
créateurs/repreneurs d’entreprise qui permet a votre conseiller Entreprendre de suivre le travail réalisé et

d’échangeravecvous.

Modalité d’évaluation

Vos compétences sontévaluées surla base de votre business plan.

Un jury de professionnels validera votre certification de compétences.

INFOS PRATIQUES
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Lieu

La date d’entrée en prestation est définie en CCI Alsace Eurométropole, site de Colmar, Mulhouse et
concertation avec le participant. Strasbourg.

Il est également possible d’étre accompagné de maniéere
dématérialisée.

Colmar

Contacts

Kim Boeschlin Tran 03 89 20 20 76 k.boeschlin-tran@alsace.cci.fr




Laetitia Coccorullo 03 89 20 20 29 |.coccorullo@alsace.cci.fr

Mulhouse
Déborah Martins 03 89 66 71 90 d.martins@alsace.cci.fr

Yves Ranquet 03 89 66 71 82 y.ranquet@alsace.cci.fr

Strasbourg
Alban Petit 03 88 75 24 25 a.petit@alsace.cci.fr

Thérése Oxombre 03 88 75 24 25 t.oxombre@alsace.cci.fr

(@ Accessibilité des personnes a mobilité reduite




